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Il modulo Fatturato è uno strumento realizzato per l’analisi 

dei dati di vendita potente e versatile con notevoli 
possibilità di personalizzazione. Con questo applicativo 

gestionale possono essere direttamente estrapolati i 
dati di vendita dai database aziendali, effettuando 

analisi delle vendite secondo tutte le dimensioni utili per 

valore e per quantità.

In relazioni alle informazioni esistenti è possibile suddividere 

le analisi per periodo, per cliente/commessa, prodotto, 

agente, area geografica ecc…

I dati possono essere confrontati per aggregati con 
affondamento sui dettagli, in modo dinamico e 
flessibile. Le personalizzazioni vengono decise in base alle 

esigenze aziendali e ogni report è perfettamente stampabile 

o gestibile con tutti gli strumenti Microsoft Office ®. Scopo 

del modello è quello di fornire una risposta immediata e 

flessibile alle necessità dell’utente finale attraverso 

maschere semplici in grado di fornire analisi dettagliate.

Il Modulo Fatturato permette di monitorare l’andamento relativo 

alle vendite di ogni singolo mese. Questo consente di individuare 

gli eventuali scostamenti che si possono verificare nell’arco dei 

diversi mesi. I report sono dinamici, per cui è possibile 

effettuare filtri e ordinamenti sui dati per la completa 

personalizzazione delle informazioni da analizzare. In questo 

modo è possibile, ad esempio, risalire al venduto per zona 

geografica o per agente, conoscere l’importanza di un cliente, 

valutare il numero e la rilevanza dei clienti di un articolo.

Analisi della marginalità e di confronto
Questa sezione permette di analizzare la marginalità su tutte le dimensioni previste per una conoscenza approfondita 

della redditività aziendale. Nel modello è possibile monitorare il fatturato relativo ai diversi periodi ed individuare le differenze 
sia in termini assoluti sia in termini percentuali. L’analisi storica risulta importante per valutare gli andamenti e 

pianificare il futuro; mediante l’osservazione del fatturato nei periodi e nelle diverse configurazioni è possibile prendere 

decisioni strategiche e necessarie per la creazione di valore nel tempo. Tutte le informazioni sono analizzabili aggregando o 

disaggregando i dati secondo una serie variabili d’indagine o attributi utilizzando le funzioni “drill-down”, “roll-up”.

Analisi mensile
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STRUMENTI PER LA GESTIONE E IL CONTROLLO DELL’AZIENDA

Applicativo per l’analisi e la gestione dell’area Commerciale

ModFatturato 2.0
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Indice di concentrazione e distribuzione del fatturato
Dall’elaborazione dei dati sulle vendite possono 

essere ricavati indicatori fondamentali, tra i quali la 

distribuzione del fatturato e il rischio commerciale 

dell’azienda espresso dall’indice di concentrazione. 

Tale indicatore esprime la distribuzione del 
fatturato sulla variabile selezionata. La tabella 

inoltre evidenzia il peso di una determinata 

variabile (ad es. il cliente x) sul totale della variabile 

stessa (ad es. il totale dei clienti). Si tratta quindi di 

un indice di rischio commerciale e di 

dipendenza del fatturato da una singola variabile 

(ad es. un cliente che assorbe il 90% del fatturato).

Analisi di confronto mensilizzata
E’ possibile analizzare l’evoluzione storica nei diversi 

mesi. Come si può vedere nella figura a lato si 

possono monitorare le vendite relative ai diversi 

periodi per individuare gli andamenti e le 
variazioni nel corso dell’anno. L’applicazione è

realizzata per condurre un’analisi multidimensionale

del processo commerciale ed è rivolta alle aziende 

che intendono sviluppare al massimo le proprie 

potenzialità.

Si possono individuare i parametri di stagionalità e 

creare prospetti per analisi specifiche. Tutti i report

e le analisi gestite nell’applicativo sono rivolte ai 

responsabili aziendali e alla direzione commerciale e 

strategica. 
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CARATTERISTICHE

GESTIONE MULTIAZIENDA
POSSIBILITA’ DI COLLEGAMENTO CON GLI ARCHIVI CONTABILI
ANALISI PER CLIENTI, AGENTI E ZONA
ANALISI PER GRUPPO MERCEOLOGICO, FAMIGLIA ED ARTICOLO
ANALISI PERSONALIZZATE PER VARIABILI DEFINITE
ANALISI DINAMICA MENSILE IN QUANTITA’ E VALORE 
ANALISI MARGINALITA’
ANALISI DRILL DOWN
ANALISI DI CONFRONTO CON ANNI PRECEDENTI
INDICE DI CONCENTRAZIONE
MODULO REALIZZATO E INTEGRATO CON IL SISTEMA MS OFFICE ®


