STRUMENTI PER LA GESTIONE E IL CONTROLLO DELL’AZIENDA

ModFatturato 2.0

Applicativo per I'analisi e la gestione dell’'area Commerciale
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Analisi mensile

Il Modulo Fatturato permette di monitorare I'andamento relativo
alle vendite di ogni singolo mese. Questo consente di individuare
gli eventuali scostamenti che si possono verificare nell’'arco dei
diversi mesi. | report sono dinamici, per cui €& possibile
effettuare filtri e ordinamenti sui dati per la completa
personalizzazione delle informazioni da analizzare. In questo
modo & possibile, ad esempio, risalire al venduto per zona
geografica o per agente, conoscere I'importanza di un cliente,

valutare il numero e la rilevanza dei clienti di un articolo.

Analisi della marginalita e di confronto

Il modulo Fatturato & uno strumento realizzato per I'analisi
dei dati di vendita potente e versatile con notevoli
possibilita di personalizzazione. Con questo applicativo
gestionale possono essere direttamente estrapolati i
dati di vendita dai database aziendali, effettuando
analisi delle vendite secondo tutte le dimensioni utili per
valore e per quantita.

In relazioni alle informazioni esistenti & possibile suddividere
le analisi per periodo, per cliente/commessa, prodotto,
agente, area geografica ecc...

| dati possono essere confrontati per aggregati con
affondamento sui dettagli, in modo dinamico e
flessibile. Le personalizzazioni vengono decise in base alle
esigenze aziendali e ogni report & perfettamente stampabile
0 gestibile con tutti gli strumenti Microsoft Office ®. Scopo
del modello & quello di fornire una risposta immediata e
flessibile alle finale attraverso

maschere semplici in grado di fornire analisi dettagliate.

necessita dell'utente

FATTURATO MENSILE PER PROVINCIA
SOCIETA’: DEMO
AMALISI PER VALORE
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Questa sezione permette di analizzare la marginalita su tutte le dimensioni previste per una conoscenza approfondita
della redditivita aziendale. Nel modello & possibile monitorare il fatturato relativo ai diversi periodi ed individuare le differenze
sia in termini assoluti sia in termini percentuali. L'analisi storica risulta importante per valutare gli andamenti e

pianificare il futuro; mediante I'osservazione del fatturato nei
decisioni strategiche e necessarie per la creazione di valore nel

periodi e nelle diverse configurazioni € possibile prendere
tempo. Tutte le informazioni sono analizzabili aggregando o

disaggregando i dati secondo una serie variabili d'indagine o attributi utilizzando le funzioni “drill-down”, “roll-up”.

MARGINALITA' PER FAMIGLIE
SOCIETA': ARCADIA SPA

Codice Descrizione
Fam_z01
212 Fam_212 201 841 154649 137192 47,0% &3

Fatturato  Costo Vend. MC Ind.

216 FAM_216 137 .26 72492 65,435 47.4% 62
203 Fam_203 96.781 51.445 46.336] 45.5% a0
207 Fam_207 81.827 33644 27.883) 45.3% 228
213 FAaM_213 47.336 25946 21.390] 45.2% 35
205 Fam_205 46,653 24741 21.913 47.0% a5
257 Fam_2s7 40,854, 21372 19.482) 47,7% E3
202 FAM_202 36.213 19.181 17.032) 47.0% 95
200 Fan_200 16.368 2.088 7.300 445% 72
255 Fam_255 15.368 7.830 7.638 49.0% &6
218 Fam_218 8605 4533 4072 473% 211
208 FAM_208 2375 1199 1.476] 495% 121
280 Fam_280 2276 1115 1161 51.0% 108
290 Fam_290 210 11 99| a7.0% 1308
204 FAM_204 B4 36 27 43.0% 80
[ Fan_o EEEES] -5.880 -7.278) 454%
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CONFRONTO FATTURATO PER NAZIONE (2001-2004)
SOCIETA': DEMO
ANALISI PER QUANTITA

Codice Descrizione

ciN REP. POP. CINESE 347 10.795 4.149| 1274
PT PORTOGALLO 3.881 4300 1.088
SR SIRIA 630 3.597) 1.080 840
RUS RUSSIA 382 2881 2.545] 788

ROM ROMANIA 43| 671 1.757] 64z
TUN TUNISIA 210 1.310 2.064) 620

—

10.545 149.107 139.130 47487
138.562 9,977 91,943
1314,0% 8, 7% —86,1%
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Analisi di confronto mensilizzata
E’ possibile analizzare I'evoluzione storica nei diversi ANDAMENTO MENSILE

DIMENSIONE:
mesi. Come si pud vedere nella figura a lato si AE LS D variaiLe:  EIED .
possono monitorare le vendite relative ai diversi . :Mhof, e
periodi per individuare gli andamenti e le
variazioni nel corso dell’anno. L'applicazione &
realizzata per condurre un’analisi multidimensionale - A f
del processo commerciale ed é rivolta alle aziende R
che intendono sviluppare al massimo le proprie x
potenzialita.
Si possono individuare i parametri di stagionalita e 20000
creare prospetti per analisi specifiche. Tutti i report A " y . . . » " ; "
e le analisi gestite nell'applicativo sono rivolte ai
responsabili aziendali e alla direzione commerciale e e
strategica. Figura 5

Indice di concentrazione e distribuzione del fatturato

, . - : @)
INDICE DI CONCENTRAZIONE Dall’elaborazione dei dati sulle vendite possono N
SOCIETA": DEMO essere ricavati indicatori fondamentali, tra i quali la
e et WS e A distribuzione del fatturato e il rischio commerciale |9
[ CLIENTI | ) ) ) 3 )
e s e B Indice di concentrazione dell'azienda espresso dall'indice di concentrazione. <
111% 363.145) 0,7% 2 100 . . . R . R
210 O 8 | 7 Tale indicatore esprime la distribuzione del e
30,4% 999.236| 4,4% 12| 20 / . . .
0% Treses] rew|| 2 | o / fatturato sulla variabile selezionata. La tabella >
50,7% 1.665.031 11,5% 1] 50 / . . . . . . l—
o0.3% ERERE R / inoltre evidenzia il peso di una determinata —
70,2% 2.304.767| 23,3% 63| 40 . . . . - .
s0% zozsa| 2oW| o | variabile (ad es. il cliente x) sul totale della variabile <(
90,2% 2.961.648| 47,0%| 127 20 . . . . . . P LL
T000% szseres wow|| 79 | 1 L1 stessa (ad es. il totale dei clienti). Si tratta quindi di
—]
P r—— Tw % w @ = = w = = w  un indice di rischio commerciale e di 8
[ fopporto & Concontrazione:  MCEER| dipendenza del fatturato da una singola variabile S
DEMO - .
_ (ad es. un cliente che assorbe il 90% del fatturato)_
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